
Reboot the BUYTEN
　　　　　　　　　　　　

～学校売店にどう私たちが参画するのか～

熊本県立阿蘇中央高等学校
総合ビジネス科プロジェクト班
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探究のテーマと設定理由

把握
Status

Reboot the BUYTEN

解決
Goal

　「売店再開計画」　道半ば、志半ば

実際は ”開いていない” 

いつでも　”開いている” 売店

分析
Analyze

①不利な地理条件（業者/配送/労働力）

②人件費/諸経費の捻出（利益の獲得）

探究
Inquiry

必要な利益/労働力を私たちが獲得す

ればいつでも開いている売店になる
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探究のテーマと設定理由

Reboot the BUYTEN

探究
Inquiry

人件費　￥2,559
  　(売店)　 （￥853×3h）

光熱費等　￥222
　　　　 （本校調べ/日割）

燃料費　￥1,600
 （100km÷10km/㍑×￥160）

人件費　￥2,559
(ドライバー)（￥853×3h）

計￥6,940/回（本校調べ）

data1）仕入120円　販売150円

233アイテム

350アイテム

data3）熊本市内Ⓛ高校売店の平均
　　　 売上　６０,０００円／日

そんなことが僕らにできるのか…

利益￥12,000 400アイテム

利益/労働力をどう獲得するか

data2）仕入120円　販売140円
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Reboot the BUYTEN

探究
Inquiry

生徒アンケート n=124 

パンやお菓子 ３００円 ２アイテム がニーズの中心

私たちの探究　導入

利益/労働力をどう獲得するか
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私たちの探究　導入

Reboot the BUYTEN

探究
Inquiry

利益/労働力をどう獲得するか

職員アンケート　n=19

課題が残ったまま
動き出す…

売上目標額 ¥15,000
利益獲得額 ¥ 3,000

お菓子
 見込￥3,000　

断念　計画見直し
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  私たちの探究　導入

＜５月下旬＞

✅ 店名の決定

Reboot the BUYTEN

買ってもらう　買いに行きたい
買うが真ん中にしたい

候補①「ＢＡＹＴＥＮ」　Ｉ⇒自分ではなくＹ⇒あなた

「売店ＢＡＩＴＥＮ」…
　　　　　どこか売るが強い感じ

候補②「ＢＵＹＴＥＮ」　売るではなく買う…ＢＵＹ

   「ＢＵＹＴＥＮ」　

買う人への おもてなしの心 を持って
　　　　　　　　　　　（＝働きがい） 6



＜５月下旬〜６月上旬＞

✅ チラシ作成
✅ 商品納入(1500ｱｲﾃﾑ以上)

✅ 開店準備

Reboot the BUYTEN

  私たちの探究　導入

私たちの”ＳＤＧｓメッセージ”を発信 7



＜６月７日（水）開店の様子＞

Reboot the BUYTEN

  私たちの探究　展開

テープカットセレモニー レイアウト

開店直後の様子 先生方もご来店
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＜６月１４日（水）新たな取り組み＞

Reboot the BUYTEN

３　私たちの探究　展開

　  ＢＵＹＴＥＮ

農業食品科のパン お菓子販売の   rules

　　買うが１０個で
　

    ＢＵＹ＋ＴＥＮ
　　

（ネーミングの仕掛けも発動）

５

9



Reboot the BUYTEN

 私たちの探究　成果と課題

＜数値的検証＞

第１回6/7売上 

￥18,530
（利益¥2,863)

☒利益率は上下動あり
（15％⇒27％⇒18％）

◯接客評価が向上（50％⇒88％⇒94％）

第２回6/14売上 

￥12,490
（利益¥3,369↗)

第３回6/21売上 

￥18,650
（利益¥3,409↗)

売上達成率１１０％

利益達成率１０７％
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Reboot the BUYTEN

 私たちの探究　成果と課題

＜課題＞

✅ 利益獲得と持続性　　

✅ 飽きさせない「しかけ」

✅ 課題や制約に果敢にトライできていない
　　　

お菓子問題

すぐあきらめてしまう

イベントなどで、いつもワクワク感を提供

＜成果＞ 協働力/向上心/交渉力
コミュニケーション力✅ ヒューマンスキルの向上

持続可能な参画かどうか

✅ 働きがい（達成感/自己肯定感） 初めての感覚？
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＜学び＞

Reboot the BUYTEN

  私たちの誓い　

＜誓い＞

必要な利益/労働力を僕らが獲得し

いつでも開いている売店にする！！

✅ 大人の支援は、私たちの大きなチカラになる

✅ はじめから”成功”はない。失敗の積み重ねOK

✅ 諦めないその先にしか、成長はない

✅ 後輩の憧れになるような活動を持続/継続

身近なニーズに、果敢にトライして、みんなをスマイルに 12



１０月より活動再開

Reboot the BUYTEN

  私たちの現在　

✅ ラインナップ/価格を工夫 

✅ 宣伝活動の深化(Webチラシ）

✅ おかず(惣菜系)

✅ SDGs(ペーパレス化)

ハロウィンイベント

13



Reboot the BUYTEN

＜数値的検証＞

第１回10/11売上 

￥15,080
（利益¥221)

☒１学期より集客ダウン、利益ダウン傾向
　⇒持続的な運営・参画へ正念場！！

第２回10/18売上 

￥13,860
（利益¥925↗)

第３回10/25売上 

￥13,530
（損失¥993↘)

  私たちの現在　

第４回10/27売上 

￥15,250
（利益¥1,156↗)
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ハロウィンイベントの様子

Reboot the BUYTEN

  私たちの現在　

✅ イベントに特化　　✅ ワクワク感！！
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✅利益額￥３，０１９ 後輩の運営資金　

✅利益はできるだけ還元し残りは、地域貢献



Go to the next stage

Reboot the BUYTEN
　　　　　　　　　　　　

～学校売店にどう私たちが参画するか～

熊本県立阿蘇中央高等学校
総合ビジネス科プロジェクト班


